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PROGRAMA FORMATIVO CON ACREDITACION RTTP
PARA PERSOAL DE XESTION DE TRANSFERENCIA

Curso online:

COMIERCIALIZACION DE
SOFTWARE E KNOW-HOW
DIXITAL

Do 25 ao 29 de abril de 2022

Organiza

’ Axencia Galega de Innovacién da Xunta de Galicia

en colaboracién coa Fundacion Barrié

Contido

Curso desefiado para persoal de xestion de transferencia que estea a
traballar en dreas clave como a comercializacidon de software, na que os
diferentes enfoques dos dereitos de propiedade intelectual/industrial e as
rutas ao mercado sexan precisas recorrentemente

Axenda

e Dia 1: Introducién ao software

e Dia 2: Due diligence e cédigo aberto

e Dia 3: Licenzas, prezos e investigacién de mercado

e Dia 4: Modelos de negocio, valoracién e captacion de fondos

e Dia 5: Exercicio de software médico e estudo de casos

Y OE GALICIA (£ Xacobeo21-22
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Horario

— De 10:00 a 13:00 h

Numero de prazas

- 30

Acreditacion e certificacion

— Este curso esta acreditado por Alliance of Technology Transfer
Professionals (ATTP) e proporciona 15 puntos para a obtencion da
acreditacion Registered Technology Transfer Professional (RTTP)

Contacto

- 981957 012
— programacion.centros.gain@xunta.gal

Inscricion

— Ata o dia 20 de abril as 13.00 h a través do formulario dispofiible na
web do programa
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Biografias das persoas formadoras

Gaelle Coullon

Consultora de xestion

Gaelle ten formacién en ciencias da vida e estd especializada na
avaliacion de tecnoloxias, realizacién de estudos de mercado, na
xestion de programas de innovacion e no desefio de programas de
formacion. Foi investigadora posdoutoral en neurociencia na
Universidade de Oxford, antes de incorporarse a Oxentia en marzo
de 2016.

Como consultora o seu papel inclue:

—> Asesorar a universidades e a persoal investigador de todo o
mundo a desenvolver capacidades para a innovacion e o
emprendemento.

—> Realizar avaliaciéns de mercado, revisidons de carteiras de IP e
innovacion, asi como analises benchmarking para clientes de
diversos sectores e industrias.

— Xestionar programas de innovacion para emprendedores.

—> Formar nas areas de transferencia de tecnoloxia e
comercializacion de software.

Richard Johnson

Consultor

Richard ten formacidn en ciencias da vida e esta especializado en
avaliacions de mercado e IP, en comercializacion de tecnoloxias e no
desefio de programas de formacion en avaliacién de tecnoloxias. Foi
consultor cientifico no sector do petréleo e do gas, antes de
incorporarse a Oxentia en marzo de 2018.

Como consultor o seu papel inclde:

— Asesorar a universidades, corporacions e fundaciéns na
comercializacion de
tecnoloxias en fase inicial.

— Realizar avaliacions e desenvolvemento de sistemas de xestion
da innovacion.
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Janice Ng

Consultora senior

Janice esta especializada en avaliacion e exploracién tecnoldxica,
valoracion de empresas, estratexia da IP e xestidén de produtos.

Uniuse a Oxentia en agosto de 2018 e asesora aos clientes en
desenvolvemento e expansion de negocio mediante a xestion global
da innovacion e a comercializacion de tecnoloxias, especialmente en
mercados e economias emerxentes.

Como consultora senior o seu papel inclde:

— Asesorar en comercializacién de tecnoloxias, avaliacién e
estratexia de IP, andlise de mercados internacionais, asi como
en proxectos de estratexia e desenvolvemento empresarial. O
seu coflecemento sectorial abrangue ambitos diversos como a
biotecnoloxia, o sector farmacéutico, a enxefiaria e os bens de
consumo.

—> Formar en comercializacidn de tecnoloxias, avaliacion e
definicion de estratexia da IP, emprendemento, modelos de
negocio e avaliacién do mercado internacional.

Antes de unirse a Oxentia, traballou como xestora de
comercializacion de tecnoloxia en PlaTCOM Ventures, a plataforma
nacional de comercializacion de tecnoloxia de Malasia, onde
facilitou a comercializacion de novas tecnoloxias e proporcionou
apoios estratéxicos a pemes e empresas de nova creacion en
planificacion empresarial, desenvolvemento de produtos,
mercadotecnia e marca. Ademais, ten traballado nunha ampla gama
de sectores empresariais, ainda que conta con maior experiencia
nas industrias das ciencias da vida e da biotecnoloxia.

Previamente a esta etapa, foi xestora de produtos de biotecnoloxia
en Horizon Discovery en Cambridge (Reino Unido). Nesta etapa
asumiu proxectos de desenvolvemento e de lanzamento de
produto, liderando a definicién da estratexia de marketing para
Europa, Estados Unidos e Canada, Asia e Australia. Un aspecto
crucial do seu traballo foi conseguir colaboracions de investigacion
con lideres de opinién clave nas industrias farmacéutica e de
biotecnoloxia.
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Ilvana Balkan

Consultora

Ivana esta especializada no desenvolvemento e implementacion de
solucidns dixitais para o sector publico e privado como por exemplo:
o desenvolvemento e implantacion de plataformas de formacién en
lina para universidades e start-ups de e-learning, asi coma na

implantacidon de plataformas loxisticas.

Conta con experiencia na dinamizacion de ecosistemas start-ups
tecnoldxicas no Reino Unido onde participa en actividades de
desenvolvemento de programas de aceleracion, organizacion de
hackathons, etc.

Sarah Allison

Consultora senior

Sara asesora a universidades de todo o mundo en procesos de
comercializacion de tecnoloxias, para o que realiza: avaliacidéns da
IP, estudos de mercado, confeccion de perfis tecnoldxicos, desefio
de modelos de negocio e avaliacion e racionalizacidns de carteiras
tecnoldxicas. A nivel sectorial a stia experiencia abrangue sectores
diversos como, por exemplo: os dispositivos médicos, as ciencias da

vida, a nanotecnoloxia e a industria farmacéutica.

Como consultora senior, o seu papel inclue:

Avaliacion e seleccidn de proxectos de |+D con alto potencial
comercial para a sUa financiacion a través de programas de proba
de concepto.

— Analise e definicidn de politicas e instrumentos de apoio a
innovacion no sector académico.

—> Formar a clientes do sector publico e privado en
comercializacién de tecnoloxias, estratexia da IP, revisidn de
carteiras tecnoldxicas, xestion da innovacion, avaliacions de
mercado e estratexia de comercializacion.

—> Desefar programas formativos e impartir formacion para
persoal investigador posdoutoral en comercializacion de
tecnoloxias, estratexia da IP e comunicacion cientifica.



